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Synopsis

Muchas compaA A as no se diferencian; y aA°n si lo hacen, fallan en comunicarlo efectivamente.
Cuando un cliente no percibe diferencia, decidirAj por precio. Por eso en este libro aprenderA|

cA mo construir y comunicar su diferencial, para vender basado en el valor que genera y no en los
descuentos que concede. Bueno, Bonito y Carito es una poderosa herramienta comercial para todo
el que vende algo a alguien; para quien sabe que lo bueno cuesta, pero no logra que el cliente lo
reconozca. a ¢ El libro aplica tanto para productos como para servicios.a ¢ Para mercados
empresariales (B2B) y los que venden a cliente final (B2C).a ¢ Incluye mAjs de 100 ejemplos y
casos reales de diferenciaciA n.a ¢ Adicionalmente, disfrute de material adicional como fotos,
videos y audios en buenobonitoycarito.com.En Bueno, Bonito y Carito aprenderAj, entre otras
cosas:a ¢ Por quA® la diferenciaciA n es el camino para salir de la trampa de los precios y dejar de
ser percibido como commodity.4 ¢ CA mo enfocarse en el cliente correcto, aquel que aprecia sus
valores agregados y que estA; dispuesto a pagar por ellos.4 ¢ CA mo negociar sin destruir valor,
entendiendo que el precio es una relativa percepciA n de valor.4 ¢ CA mo diseA ar su diferencial
basAjndose en las 10 alternativas o caminos que existen para diferenciarse, de acuerdo a su tipo
de negocio y perfil de cliente.a ¢ CA mo probar su diferencial a pequeA a escala para saber si
tendrAj el impacto esperado en el mercado.a ¢ CA mo comunicar su diferencial en los diferentes
puntos de contacto con el cliente.4 ¢ CA mo evolucionar continuamente su diferencial para
mantener a distancia la competencia. David GA mez explica en su habitual estilo, entretenido y
ridA culamente prAictico, cA mo convertir un negocio promedio en un negocio extraordinario,

cA mo alejarse del bullicio y ser memorable. El problema no es costar mAjs, sino que el cliente no
entienda por quA®©. A partir de ahora, su nueva consigna serAj: & ceBueno, Bonito y

orgullosamente Caritoa ». Feliz diferenciaciA n.

Book Information

File Size: 1623 KB

Print Length: 296 pages
Publisher: SAXO (April 17, 2016)
Publication Date: April 17, 2016
Sold by:A Digital Services LLC
Language: Spanish

ASIN: BO1EN50NUO

Word Wise: Not Enabled



Lending: Not Enabled

Enhanced Typesetting: Not Enabled

Best Sellers Rank: #477,653 Paid in Kindle Store (See Top 100 Paid in Kindle Store) #121

inA Books > Libros en espaAfA ol > Negocios e inversiones > Mercadeo y Ventas #129

inA Kindle Store > Kindle eBooks > Business & Money > Marketing & Sales > Sales & Selling >
Management #432 inA Kindle Store > Kindle eBooks > Foreign Languages > Spanish > Negocios

y EconomAfA a
Customer Reviews

De los mejores libros que hay en el mercado, es fAjcil ser best seller con libros de 0.99 y con
informaciA n muy regular, pero el contenido de "Bueno, Bonito y Carito" es realmente como tener

un profesional de Marketing hablando contigo y asesorandote, libro recomendado 110%

Muy buen libro para re pensar las estrategias de comunicaciA ny ventas

Excelente material para quienes nos apasiona todo lo relacionado con el desarrollo de estrategias

de mercado y reinventar modelos de negocio.
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